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"Fue un ano de crecimiento y consolidacion
del proyecto de largo plazo”

ste fue un ano muy es-
pecal para La Perseve-

rancia Seguros: en 2025
celebramos nuestros 120 anos, reafir-
mando nuestro ongen en Tres Arroyos

y nuestra presencia federal. Lo hicimos
creaendo en producaon y en cantidad
de asegurados, con una rentabilidad
cuidada en un contexto muy volatl

Logramos sostener un muy buen nivel
de solvencia, avanzar en digitalizacion
de procesos y fortalecer el vinculo con

nuestros productores asesores a traves
de la "Caravana naaonal” y distintas ac-
ciones de cercania. Fue un ano de aea-

miento y consolidacion del proyecto de
largo plazo de la companfa. Para 2026
lenemos tres grandes frentes de traba-
jo. El pnmero es sequir profundizando

la transformacion digital con foco en
mejorar la experiencla de los asegurs-
dos y productores: autogestion, tiem-

pos de respuesta y uso de inteligencia
artificial en los procesos. El segundo es
el desarrollo de productos para pymes,

comercios y cauaon, diversificando la
cartera. El tercero es nuestro compro-
miso soclal: continuar las acaones de
educacion vial, apoyar a la comunidad y

fortalecer las practicas de sostenibilidad
y buen gobierno que venimos constru-
yendo. Soy muy optimista. Si [a econo-

mia argentina logra un sendero de me-
nor Inflacion, recuperacion del salano
real y reglas previsibles, el seguro tiene

mucho espacio para crecer en penetra-
aon y en cultura aseguradora. Vemos
oportunidades en coberturas masivas
para hogares, salud y vida. También en

seguros vinculados a la inversion pro-
ductiva, como caucion, siempre que el
créednio y la actividad acompanen. Para
el sector asegurador en particular sera

un ano para consolidar |a recuperacion:
aprovechar el mejor contexto financie-

ro y un mayor potenaal de aeamiento
en serviaos financieros, automotrices y

de sequros. Confiamos en que la mayor
establlidad macroeconamica permita
planificar a mas largo plazo, mejorar
la oferta de coberturas para familias y

empresas, y seguir inviriendo en inno-
vacion. También esperamos un rol mas
activo del sequro en la proteccion del

ahorro y en el acompanamiento de los
proyectos productivos regionales. Todo
esto siempre apalancado en la figura

del productor asesor como aliado es-
tratégico de nuestra compania. La prin-
apal dificultad a resolver el proximo
ano, a mi juicio, sera equilibrar al mismo
nempo la rentabilidad técnica en un en-
torno todavia inflacionaro, |a necesidad
de invertir fuerte en tecnologia y talen-

to, y enfrentar una competencia cada
vez mas INtensa en precios y serviclos.
A esto se suma un problema estructural

de nuestro pais: [a alta judicialidad de
los siniestros, espeaalmente en ramos
como automotores. La imprevisibilidad
de los fallos, los hiempos de la justiaa y

el nivel de las iIndemnizaciones generan
un fuerte estrés sobre las reservas, en-
carecen el producto y terminan siendo

una barrera para ampliar la cobertura de
la poblacion. Ademas, tendremos el de-
safio de construir mayor previsibilidad:

reglas claras, aitenos de actualizacon
mas estables y marcos que desalienten
la litiglosidad innecesaria. Solo asi po-
dremos planificar inversiones de largo

plazo y ofrecer coberturas sostenibles
para cada vez mas aseqgurados. Como
sector tendremos que trabajar en con-

junto en prevenaon del fraude para que
el seguro siga siendo accesible sin poner
en riesgo la solvencia. Desde La Perseve-

rancia vamos a encarar ese desafio con
lo que silempre nos caractenzo: cercania.
prudencia y vocacion de serviclo.

Veronica Marinaro,
directora de
La Perseverancia Seguros

St la economia
argentina logra un
sendero de menor
iInflacion, recuperacion
del salario real y reglas
previsibles, el seguro

tiene mucho espacio
para crecer.
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